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Варіанти пошуку
партнерів у 
європейських країнах
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Розвиток компетенцій
українського бізнесу

Підтримка малих та 
середніх підприємств

Промоція українських
товарів та послуг за 
кордоном

Партнерства 
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національний проєкт з розвитку підприємництва та експорту
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Workplan

Нетворкінг та 
встановлення
контактів

Види партерств

Помилки та 
рекомендації

Варіації пошуку
партнерів за 
кордоном



Види партерств
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1

2

Комерційне партнерство

Некомерційна партнерство 

3

4

Обмежене партнерство

Повне партнерство

5 Бізнес-об'єднання

Партнерство як стратегія розвитку
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Хто може бути партнером?

дилери

трейдери

торговельні мережі/
окремі магазини

дистриб’ютори



Варіації пошуку 
партнерів за кордоном
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Де шукати партнерів? 

Онлайн-платформи

Бізнес-об’єднання
Виставки, конференції, 
семінари
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Міжнародні заходи
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Можливості

Дедлайн подачі заявок: 20 вересня Дедлайн подачі заявок: 22 вересня
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Корисні матеріали 
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Бізнес-об’єднання

Внутрішній ринок Зовнішній ринок

Торгово-промислові палати

Асоціації

Кластери



Нетворкінг та 
встановлення нових 
контактів
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Алгоритми

1

2

Підготовка

Зустріч / знайомство на заході

3

4

Посткомунікація

Підтримка зв’язку
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Як знайти партнера на заході? 
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Помилки та 
рекомендації
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На що звернути увагу?

1

2

Запуск

Умови оплати 

3

4

План продажів

Комунікація

5 Договір 
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Q&A session
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Олена Білоброва
Експертка ЗЕД
ДУ «Офіс з розвитку підприємництва та 
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